CHECKLISTA, FORETAGSFORSALJINING

Finansiell synvinkel

e Tidsperspektiv, nar skall verksamheten séljas? (omgaende, inom nagra ar)

e Nulagesanalys
0 Hur ar Ionsamheten, pa vad och varfor tjanar bolaget pengar?

0 Vilken potential finns i framtiden?

0 Hur tydliggdra potentialen i bolaget for en kopare?

o Ar bolaget organiserat for en extern forsaljning eller ar tex bolaget helt
beroende av nuvarande dgare?

0 Om bolaget till stor del &r beroende av nuvarande &gare, hur skall infasning av

ny &gare ske (tidsperspektiv osv)?
e Vad skall séljas (bolaget, inkrdm, andelar, hela verksamheten, del av verksamheten)
e Vad ar vardet pa det som skall saljas?

e Vilka kan tankas vara intresserade av att kopa?

Skattemassig synvinkel

e Vad ska séljas? Lonsamhet eller bolaget?

e Séljaren uppmanas att ta kontakt med en skatteradgivare vid forsaljning.

Legal synvinkel

e Om aktier skall séljas: ta fram registreringsbevis pa bolaget, aktiebrev och aktiebok
(bolagspérm)

e Om ett aktiebolags verksamhet skall saljas: tag fram senaste arsredovisningen och
registreringsbevis

e Om verksamheten i ett handelsbolag skall séljas; tag fram senaste bokslut och
registreringsbevis

e Om en enskild naringsverksamhet skall sdljas; tag fram senaste deklarationen och
bevis om mervardesskatteregistrering

e Finns det anstallda i verksamheten; uppratta lista med namn, personnummer och
adress till alla anstéllda



e Bedrivs verksamheten i hyrd lokal som skall folja med verksamheten; tag fram
géllande hyresavtal

e Finns det leasingavtal eller avbetalningskontrakt till bil, maskin eller annat som
skall folja med vid Gverlatelsen; tag fram kontrakt

e Finns det nagra tillstand fran kommunen eller fran myndighet som skall félja
med verksamheten; tag fram tillstand och dyl

e Finns det varumarke eller logotype som skall dverlatas; tag fram registreringsbevis
och exempel

Generellt

e Ta fram aktuellt siffermaterial, delarsrapporter eller liknande
e Ta fram viktiga avtal med kunder respektive leverantorer

Ovanstaende checklista ar enbart en uppstallning éver exempel pa fragor som generellt
brukar vara aktuella infor en férsaljning. Listan ar inte komplett och 6verlamnas helt utan
garantier. Den skall endast anvandas som ett forsta hjalpmedel infor det forestaende
forséaljningsarbetet. Narmare genomgang av de fragestallningar som kan bli aktuella maste
ske i varje enskilt fall for anpassning till den verksamhet som skall 6verlatas
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