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Vid intresse av ett foretag ar det viktigt att forbereda sig pa ett effektivt satt. Dels ska
man ha sin egen meritférteckning att visa upp och dels ska man ha en val férberedd
intervjulista till saljaren.

Affarsidé
o Affarsidé — hur &r den formulerad
» Kan du som intressent se mdjlighet att andra affarsidén
* Produkt och tjansteutbud — inventera hur produktutbudet och tjansteutbudet
ser ut.
o Ar det uppdaterat eller &r det forlegat?
o Finns det mojlighet att fornya det om det skulle visa sig vara inaktuellt?

Kunder
« Kundregister — ingar kundregistret i kopet?
* Hur ser kundunderlaget ut?
» Vilka kunder ar |lbnsamma?
* Finns det mojlighet att utbka kundunderlaget?
* BesoOk kunder och intervjua dessa for att undersoka hur kundtillfredsstallelsen
ar med produkt och tjanster.
o Ar produkt/tjanst bra?
0 Har service och support varit bra?
o Vad kan goras battre?

Leverantorer
* Vilka ar leverantérerna?
* Intervjua géarna leverantdrerna for att se hur deras tjansteutbud ser ut.

Investeringar
* Finns det planerade investeringsbehov infér den fortsatta verksamheten?

Framtid

« Hur ser saljaren pa framtiden for foretaget? Kan saljaren lagga fram en 3ars
plan sdsom denne ser mojligheter.

* Finns det en handlingsplan?

» Kan séljaren tdnkas vara med en tid i foretag som support/mentor vid en affar
och kdparen 6nskar detta?

» Hur ser du som kopare pa framtiden efter att ha undersokt foretaget? Kan du
lagga fram en 3ars plan?

Utbildning
* Finns det ett utbildningsbehov hos den befintliga personalen?
« Behover du som blivande agare utbildning inom nagot omrade for att kunna
driva verksamheten vidare?
» Kan séljaren stalla upp med viss utbildning inom specifika delar?
e Om utbildningsbehov finns kan du som kdpare tanka dig
o Ga en kort eller langre utbildning?
o0 Betala for ev. utbildning?
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Belagenhet
« Arforetaget flyttbart eller ar det styrt till dess nuvarande placering?

Kontaktnat
* Hur ser ditt kontaktnat ut?
« Har séljaren ett stort kontaktnat som du kan fa del av och bli presenterad for?
« Finns det nagon foretagsférening i omradet dar du vill bedriva verksamheten?

Kdpeskilling
» Vilken kopeskilling begars?
* Hur kan du finansiera detta?

Ekonomi

* Hur ser Ionsamheten ut i féretaget?

« Hur har I6nsamheten sett ut tidigare? (manga av foretagen pa foretagsbhorsen
har redan borjat avvecklas, darfor kan omsattning ha minskat de senaste
aren)

* Personal- och driftkostnader?

* Hur sasongsberoende/kéansligt ar verksamheten?

Vad ingar i kopet
« Galler forsaljningen hela bolaget eller ar det endast inkramsforsaljning
« Begar en lista 6ver vad som ingar i kdpet och vad de olika delarna uppskattas
vara varda. (detta bor naturligtvis varderas pa nytt vid kop eftersom det kan
vara inaktuella siffror)
* Finns det varulager? Hur sasongsberoende ar detta? (t.ex. modeklader tappar
direkt mycket av vardet till nasta sasong).

Risker
« GoOr en riskanalys av féretaget. Bedém riskerna som laga, medel och hoga.
Vilka atgarder kan du satta in pa de risker bedomda medel och hoga? Beddm
om det fortfarande ar vart att ga in i verksamheten.
« Hur ser konkurrensen ut i naromradet? Finns det ett 6verflod pa liknande
verksamheter eller verkar det finnas goda chanser att klara verksamheten pa
plats?



